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二零一六年十一月二十四日

信佳公佈二零一六/一七年度中期業績
* * *

新寵物產品業務取得重大進展

信佳國際集團有限公司（「信佳」或「集團」，股份代號：912）今日公布截止二零一六年九月三

十日止六個月的中期業績。

於回顧期內，信佳錄得營業額 709,000,000 港元（二零一五年/一六年上半年：703,800,000

港元）。毛利增長 12.1%至 110,900,000 港元（二零一五年/一六年上半年：98,900,000 港

元）；毛利率提升至 15.6%（二零一五年/一六年上半年：14.1%），毛利率改善反映集團繼

續整合東莞高新科技產業園生產設施的成效，進一步提升整體營運效率。

惠州廠房於回顧期內搬至東莞的搬遷費用為 5,600,000 港元，扣除此部分支出，股東應佔溢利

約 40,100,000 港元（二零一五年/一六年上半年：39,000,000 港元）。純利率為 5.6%（二零

一五年/一六年上半年：5.5%），每股基本盈利為 14.47 港仙（二零一五年/一六年上半年：

14.16 港仙）。

董事會建議派付中期股息每股 7.0 港仙（二零一五年/一六年上半年：每股 7.0 港仙）。

信佳主席吳自豪博士表示：「我們很高興能夠在當前不明確的商業環境下保持穩定的業績。集

團大部分核心產品業務保持平穩增長，我們亦樂見新寵物產品業務取得重大進展。另外，高新

科技產業園二期已於回顧期內投入運作，惠州廠房設施已於七月遷入產業園，令我們的生產設

施集中於同一地點，進一步提升整體生產效率。」

業務回顧

電子產品業務為集團提供穩定收益及強勁現金流，其中專業音響器材及聽障電話的表現突出。

集團成功將物聯網（「Internet of things」或「IoT」）技術應用融入專業音響器材產品，令信

佳能夠擴大相關客戶基礎，促進業務表現。另外，為美國業務夥伴生產的聽障電話配合美國市

場用戶需要，繼續保持良好增長勢頭。信佳計劃與業務夥伴合作，研究在電話產品加入其他功

能，期望提升銀齡族的生活質素之餘，亦能開拓更多商機。
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集團對互動教學產品市場態度審慎。於回顧期內，此業務表現仍然疲弱，主要由於客戶於去年

被收購，新買家改變發展方針，決定聚焦軟件市場。儘管如此，有關業務的銷售跌幅已被其他

產品之銷售增長所抵銷，反映集團多元的產品組合有效分散風險，助信佳保持穩定表現。

集團擁有逾廿載的寵物培訓器材生產及研發經驗，並於數年前決定打入中國及香港寵物市場。

期內，集團加強推廣自家品牌寵物糧食「Brabanconne 爸媽寵」，為進軍中國寵物市場做好準

備，期望產品於今年十二月正式推出市場時，能加快銷售速度。雖然該業務仍處於投資期，但

集團相信其於中國的增長潛力龐大。集團會致力抓緊機遇，以在中國寵物產品市場搶佔重要席

位。

展望

電子產品是集團業務的根基，多年來亦一直為信佳帶來理想的回報，預期於下半年財政年度繼

續保持穩定表現。同時，集團與業務夥伴加強合作，期望在既有穩固基礎上不斷創新。參考專

業音響器材的成功案例，集團會發掘機會將 IoT 應用至不同產品，並將現有產品升級轉型，為

集團帶來更多知名客戶。儘管互動教學產品收入下降，集團憑藉多年的經驗，現正與潛在夥伴

洽談，以將生產專門技術轉移至相關產品。

同時，信佳一直尋找多元化發展的機會，為集團增值，寵物產品業務將為集團提供新機遇。信

佳將以 IoT 技術，為寵物產品業務構建創新的生態系統。

線下業務方面，集團除在香港代理各式寵物食品和用品外，亦已在天津及南沙自貿區成立分公

司，分別服務中國南北寵物市場。此外，信佳將會推出一系列自家品牌寵物糧食

「Brabanconne 爸媽寵」，產品配方由畢業於英國劍橋大學的獸醫針對亞洲寵物體質度身訂

製，並由比利時夥伴於歐洲生產。最近，集團已獲得中華人民共和國農業部批准發入口證，將

該品牌 19 個系列的產品入口至中國，預期自家品牌寵物糧食將在本年底正式推出市場，並能

於本財政年度第四季開始為集團貢獻收益。

線上業務方面，集團自行開發的應用程式「寵米」和「PetNfans」，分別為中港兩地的寵物主人

提供網上諮詢和交流的平台，而後者更為集團贏得多項科技大獎，反映其深受市場肯定。
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在媒體市場方面，集團位於北京的公司利用微電影等數碼媒體推廣品牌，市場反應熱烈。集團

利用在電子科技上的優勢，研發了一系列智能寵物電子產品，如智能寵物餵食器 PETBLE®

SmartBowl、可穿戴式測量器 PETBLE® SmartTag 等，以改善寵物的生活及健康，同時收集並

建立有關大數據。展望未來，集團將以寵物產品業務為發展重心之一，矢志成為中港寵物市場

的表表者。

吳博士總結：「憑藉電子產品業務多年來建立的穩固基礎，加上寵物產品業務帶來的新機遇，讓

信佳擁有獨一無二的優勢。惠州廠房地皮現時列作投資用途，管理層會深入研究處置方案，期

望為股東帶來最大回報。」

– 完 –


